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	ПРИЛОЖЕНИЕ 1
к Правилам предоставления информации об инициативе в рамках реализации цифровой повестки Евразийского экономического союза


	ФОРМА
предоставления информации об инициативе в рамках реализации цифровой повестки Евразийского экономического союза

	

	Информационный блок
	Ключевые вопросы

	1.Проблемы и потребности заинтересованных сторон 


	Кто ваши заинтересованные стороны?
Укажите ключевые группы потребителей?
Какие у них проблемы?


	
	Содержание ответов:
1.Определен перечень организаций государственного сектора, которые могут повлиять на реализацию предложения, либо предложение затрагивает их интересы.
2.Определены заинтересованные стороны. 
3.Определен перечень проблем.
4 Выделена связь: заинтересованная сторона – проблема.
5.Определен перечень ключевых групп потребителей.
[bookmark: _GoBack]6.Выделена связь группа потребителя – проблема/потребность.
7.Представлены материалы об актуальности проблемы.
8.Проведены встречи с заинтересованными сторонами, ключевыми группами потребителей для подтверждения и понимания проблемы.
9.Проведена оценка размера рынка для стран Союза.


	2. Цели предложения и решение 
- Полнота
- Новизна
- Производительность и эффективность
- Уменьшение расходов
- Снижение рисков
- Доступность
- Удобство и применимость
- Масштабируемость
- Адаптируемость
- Универсальность
- Обоснованная цена
- Интеграция
- Устойчивое развитие
- Безопасность


	Что вы предлагаете?
Какие проблемы заинтересованных сторон вы решаете?
Какие продукты/услуги удовлетворяют потребности групп потребителей?
Как это способствует интеграции?
Что из вашего предложения нельзя легко скопировать или купить?
Есть ли у вас опыт решения подобных проблем заинтересованных сторон?
Оцените вашу инициативу на соответствие критериям оценки инициатив

Содержание ответов:
1.Сформулирована цель с 1-2-мя показателями.
2.Предоставлены результаты анализа в соответствии с критериями оценки инициатив (полнота, новизна, производительность и эффективность, уменьшение расходов, снижение рисков, доступность, удобство и применимость, масштабируемость, обоснованная цена, интеграция, устойчивое развитие, безопасность) в виде тезисов на одном листе.
3.Цели соответствуют принципу SMART (цели должны быть конкретными, измеримыми, достижимыми, значимыми, ограниченными во времени).
4.Выделена связь: заинтересованная сторона – проблема – решение.
5.Выделена связь: заинтересованная сторона – проблема/потребность – продукт/услуга.
6.Наличие минимально жизнеспособного продукта (не является обязательным условием).
7.Представлен патент на предлагаемое решение (не является обязательным условием).
8.Представлены реализованные проекты за последние 2-3 года в области предлагаемого решения.


	3. Существующие альтернативы 

	Как эти проблемы решаются сегодня?

	
	Содержание ответов:
1.Представлен сравнительный анализ предлагаемых решений по сравнению с существующими альтернативами, не менее 2-3-х альтернативных решений. 
2.Указан альтернативный опыт не менее 2-3-х в передовых странах в данной области с указанием названия компании, системы (в случае ИТ решения).
3.Представлен анализ преимуществ и недостатков альтернатив.
4.Представлен анализ применимости и масштабируемости на территории Союза.
5.Описана связь: существующие альтернативы – Цели предложения и решение в разрезе сравниваемых измерений.

	4. Риски


	Какие нежелательные последствия и их причины могут стать результатом реализации инициативы?
Какие нежелательные последствия и их причины могут стать результатом от отказа реализации инициативы?
Какие риски могут существенно повлиять на достижение цели?

	
	Содержание ответов:
1.Описаны от 1 до 3-х ключевых рисков с отражением негативных последствий.
2.Указана связь: Причина – риск – последствие.
3.Указаны ключевые риски по уровню вероятности наступления  и влияния на достижение результатов и критериев достижения.
4.Указаны способы минимизации вероятности наступления риска и
последствий от его наступления (если возможно).

	5. Результаты/ критерии достижения цели 

	Какие результаты ожидается получить? 
Как вы будете измерять успешность реализации?

	
	Содержание ответов:
1.Обозначены от 1 до 3-х целевых параметров или метрик для измерения результата достижения цели.
2.Указаны наименование, единица измерения, алгоритм (формула) расчета, базовое значение (если возможно) и целевое значение.
3.Указана связь: Результат – критерий – показатель.

	6. Регулирование и поддержка

	Какие согласования и поддержка необходимы от заинтересованных сторон, принимающих решение?
Какие отношения установлены с заинтересованными сторонами?
Опирается ли инициатива на существующее регулирование в Союзе?

	
	Содержание ответов:
1.Достаточно ли существующего регулирования для реализации на пространстве Союза?
2.Какое регулирование создает препятствие?
3.Определены вопросы, по которым необходимо согласование и поддержка.
4.Определены заинтересованные стороны, чье согласование и поддержка требуются.
5.Если инициатива выходит за рамки существующего регулирования, четко определены изменения, которые необходимо внести для реализации инициативы.
6.Указаны ограничения, которые препятствуют реализации инициативы.
7.Указана связь: Заинтересованная сторона – роль  – необходимые изменения.

	7. Каналы и развертывание

	Какие каналы взаимодействия были бы желательны для заинтересованных сторон и ключевых групп потребителей?
Чью инфраструктуру вы будете использовать?
Как идет взаимодействие с заинтересованными сторонами, ключевыми группами потребителей сейчас?
Используете ли вы возможности ИИС Союза?


	
	Содержание ответов:
1.Определены каналы взаимодействия с заинтересованными сторонами и ключевыми группами потребителей.
2.Проведен анализ текущих форм взаимодействия, указаны их отличия от предлагаемых каналов (если есть)
3.Указаны владельцы инфраструктуры.
4.Проведена оценка возможности использования ИИС Союза для целей реализации инициативы.
5.Определена связь: Каналы – ключевые партнеры.
6.Определена связь: Каналы – ключевые группы потребителей.


	8. Ключевые партнеры 


	Кто ваши ключевые партнеры?
Кто ваши основные поставщики?
Какие ключевые ресурсы вы получаете от партнеров?
Какой ключевой деятельностью занимаются ваши партнеры?
Какая форма взаимодействия оптимальна для вас для снижения рисков или получения ключевых ресурсов?


	
	Содержание ответов:
1.Определен список предполагаемых партнеров, которые имеют необходимые ресурсы для реализации инициативы, определены их роли.
2.Определена связь: ключевые партнеры – ресурсы.
3.Определена форма взаимодействия, например, государственно-частное партнерство, консорциум и т.д.




	9. Ключевые виды деятельности

	Как вы будете это делать?
В какой последовательности вы это будете делать?


	
	Содержание ответов:
1.Описаны задачи верхнего уровня и их порядок, необходимые для достижения цели.
2.Определена связь: ключевые виды деятельности – результаты/критерии достижения цели – цели предложения.
3.Определена связь: ключевые виды деятельности – ключевые партнеры.

	10. Ключевые ресурсы

	Какие ключевые ресурсы нужны для решения проблемы и достижения цели предложения?


	
	Содержание ответов:
1.Для каждого из ключевых ресурсов определен  ключевой партнер или поставщик.
2.Определены ключевые ресурсы для «Каналов».
3.Определены ключевые ресурсы для взаимодействия в рамках «Регулирования и поддержки».

	11. Бюджет/издержки

	Какой оценочный бюджет предполагает реализация вашей инициативы?
Какие из ключевых ресурсов наиболее дороги?
Какие ключевые виды деятельности требуют наибольших затрат?


	
	Содержание ответов:
1.Предварительная оценка указана по годам с указанием возможных источников финансирования.
2.Период бюджета/издержек не превышает 3-5 лет.
3.Описана связь: бюджет – ключевые ресурсы.
4.Описана связь: бюджет – ключевые виды деятельности.
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